
           Umsetzung neuer Vertriebsstrategien

    Was dich bei uns erwartet:

    • Kommunikationsstärke, Organisationstalent        • Umsatzverantwortung und Budgetplanung
       und Teamfähigkeit

       (BGB, HGB) und auf betriebswirtschaftlichen Gebiet

           Dokumentation

    Das sind deine Aufgaben:

           sorgst für eine optimale Vor- und Nachplanung von Terminen,

       und Richtlinien 

   Das bringst du mit:

Unsere innovativen Lösungen und maßgeschneiderten Dienstleistungen machen uns zu einem verlässlichen Partner in der Industrie.

        • Identifizierung von neuen Geschäftsfeldern, Entwicklung und     • Kenntnisse der geltenden Rechtsvorschriften

Unsere beliebtesten Benefits:

    • Verhandlungssicheres Englisch

    • Sicherer Umgang mit MS Office-Anwendungen

           für den Vertriebsbereich

        • einen unbefristetes Arbeitsverhältnis

Die SMW GmbH & Co. KG ist ein renommierter Hersteller und Zulieferer von Systembaugruppen für den 

nationale als auch internationale Märkte.
Mit unserem breiten Spektrum an hochwertigen Produkten und unserem Engagement für technische Exzellenz bedienen wir sowohl 

Schienenfahrzeugbau sowie für den Schiffs-, Maschinen-, Fahrzeug- und Motorenbau. 

        • Stammsatzpflege der Kunden- und -verträge sowie zugehöriger

    • Abgeschlossenes Studium mit kaufmännischem
       und/oder technischem Hintergrund oder eine
       ähnliche Qualifikation

        • Sicherstellung der optimalen Auslastung der Kapazität 

           Akquisition (Anfragen, Neukunden) und Verkauf (Aufträge)  

    • Kenntnisse der geltenden Normen, Vorschriften

        • Nach Eingang deiner Bewerbung erhältst du eine Bestätigung.

           Aufgaben und Kollegen "on the job" kennenlernen kannst.

flexible Arbeitszeit

So geht es danach weiter:

Aus- und Weiterbildungen Tankgutschein (15 km) betriebliche Altersvorsorge Bike-Leasing

Bis bald im Team der SMW GmbH & Co. KG

        • Deine Qualifikation passt zu unserer ausgeschriebenen Vakanz; dann laden wir dich zu einem Kennenlerngespräch ein.

        • Sollte die Chemie zwischen uns stimmen, vereinbaren wir einen Termin, bei dem du deine zukünftige Stelle, 

        • Es passt für dich und für uns; wir freuen uns, dir ein Jobangebot machen zu dürfen.

        • werschätzende und familienfreundliche Unternehmenskultur

        • Mitarbeiterevents

        • abwechselungsreiche Aufgaben und einen sicheren Arbeitsplatz
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